Para acceder debe ingresar su nombre de Usuario y Contrasena en los
campos correspondientes y clicar en el boton “ACCEDER”.
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Una vez que acceda, cada alumno vera los cursos en los que esta
matriculado, para entrar en el curso haga clic en el nombre.
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En cada curso podra ver las distintas unidades del curso y acceder a cada
una de las clases de las que se compone cada unidad.
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La direccion comercial

é ﬁ Direccién vy Gestidn Comercial - La direccidn comercial .

Fundarmentos y roles de la direccian comercial,

. Bisqueda avanzada (7)
™ Roty posturs del director comerciat h L

= Caracteristicas especificas del papel del directivo comercial.,

= Adaptar La gestian al cambio ﬁ Eventos praximos ©
= Convertir los obstaculos relacionados con el cambio en oportunidades comercialesadaptary mantener los objetivos de Mo hay eventas présimos
rendimiento

= Geskionar el tiempo para equilibrar pensamienkoy accidn, equipo y personas Ir al calendario...

Muevo evento..,

La organizacion cornercial

I . . ) al @ Actividad reciente =
. Direccidn vy Gestidn Comencial - La ornganizaciin comercial
Estrucktura comercial en una organizacion v ubicacian de la direccion comercial. Actividad desde jueves, 2 de
11—[ , , ) - noviernbre de 2017, 15:31
Triunfar en reuniones comerciales Ll

InForme completo de La ackividad
= Principios de una reunion de ventas eficaz: .
reciente..
—Identificar La informacian v las acciones necesarias con ankicipacian . . .
Sin ackividad reciente

- Proporcionar un conbexko para la acciony comunicarlo



Para acceder a su “Area Personal” debera pulsar sobre su nombre de
usuario que aparecera arriba a la derecha
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Pulsando en la opcion “Perfil” tendra acceso a:

Edicién de datos personales, “Editar mi Perfil”
Creacidn y visualizacion de las entradas en Blogs y Foros, “Miscelaneas”
Informes dé nimero y tiempo de conexiones a la plataforma, “Informes”
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Restablecer pagina a por defecto

Farsonalizar esta pagina

Detalles de usuario

Detalles del curso

Perfiles de curso
Técnicas de ventas
wenta de alto rendimiento
Megociacion comercial
Fundamenktos de marketing
Jefe de ventas
Key Account Management
Habilidades comerciales
Direccion de gestion comercial

FROYECTO FINAL KAM (TFM)

Editar perfil

Misceldrea

Entradas del blog
kensajes en foros
Foros de discusian

Planes de aprendizaje

Informes

Sesiones del navegador

Grades ovensdew

Actividad de accesos

Primar acceso al sitio
markes, 3 de octubre de 2017, 17:41 (30 dias)

Ultima acceso al sitia
juewes, 2 de noviembre de 2017, 17:25 (ahora)



En la opcion “Calificaciones” se mostraran sus calificaciones obtenidas en cada uno
de los mdédulos que componen el Master o Curso
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Tecnicas de venktas 10,00
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key Account Managernent
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En la opcion “Mensajes” podra acceder a los mensajes enviados por sus tutores u
otros usuarios, asi como la opcion de busqueda de contactos.

Mensajes

Buscar un usuario o curso

Mo hay contacktos
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En la opcion “Preferencias” tendra acceso a la edicidon de diferentes cuestiones de
formato, orden y visualizacion a nivel personal, relativas a su perfil y su blog
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Preferencias

Cuenta de usuario Blogs Insigrias
® Editar perfil ® Preferencias del blog
" Blogs externos

® Registrarun blog externo

® Geskionar insignias
® Cambiar contrasefia

® Preferencias de insignias
® Configuracian de La mochila

® |dioma preferido

» Configuracian del Foro

®» Configuracian del editor

® Preferencias del curso

® Preferencias de calendario
= Preferencias de mensajes

= Preferencias de notificacian
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En la pestana “Eventos proximos” encontrara la opcion “Ir al Calendario” y “Crear
Evento”, en las que podra programar y gestionar los eventos asi como configurar
la visualizacion de los mismos segun sus preferencias personales
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En las pestafas “Eventos Proximos” y ” Calendario” podra encontrar un pequefio
recuadro con una flecha en su interior que representa la opcion de minimizar

.
e onm;
N UNIVERSITYSS

Alumno KAM™ 2

a Vista general de curso

Linea de tiempo

m Calendario M h
»>
Lun Mar MIE Jue Vie Sib Dom

-

Futuros

noviembre 2017
Pasados

Direccién de gestién comercial

Fundamentos de marketing

m Eventos proximos

Mo hay eventos praximos

Ir al calendario...
Habilidades comerciales

Nuevo evento...



